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1RA EVALUACION PARCIAL SEMESTRE “B” C. ESCOLAR 2024-2025
Nombre del Docente: MARIANA HERNANDEZ GONZALEZ Semestre: Periodo de No. de
Materia: Economia II Aplicacion: Sesiones:
SEXTO 04 de febrero 12
Competencia Genérica: CG5.6, CG9.2 al 18 de
marzo de
Competencia Disciplinar BASICAS: CDBCS5, CDBCS6, CDBCS10. ALl
Grado: Grupos: Turno:
Nim. de Bloque/Tema del Bloque: Bloque I. Principios de Microeconomia TERCERO | 3ro.1,2,3 | Vespertino

Nombre de la Situaciéon Didactica o Descripcion de la Competencia

Aprendiendo los principios de Microeconomia

Aprendizajes esperados:

Utiliza los principios de la microeconomia identificando las teorias del consumidor, utilidad y preferencia, ejemplificando la demanda en su contexto local para

favorecer su pensamiento critico.

Aplica los principios de microeconomia identificando la teoria del productor, empresa, produccion y costos, ejemplificando la oferta en su contexto local para

favorecer su pensamiento critico.

. Rutadeaprendizaje (Estrategias didacticas)
PERIODO COMPRENDIDO: 04 AL 07 DE FEBRERO DE 2025 (1RA SEMANA

Secuencia de actividades seglin la COMPETENCIA

DIAGNOSTICO)

Recursos (Materiales
Didacticos y de informacion)

RUBRICA: Evidencias / Criterios de
Evaluacion (Indicar % de Eval.)




I. INICIO

10 Min. 1. Estrategias preinstruccionales (S)

Descripcion:

1.- La docente saludara a los alumnos y les dara la bienvenida y
felicitara por llegar a su Gltimo semestre de preparatoria.

2.- Posterior, se presentara y dara a conocer la materia y explicara
los lineamientos de trabajo, convivencia y formas de evaluacion.

Libreta

Presentacion de la docente
Pizarron

Rotafolio

Material proporcionado por la
docente.

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Participacion en lluvias de ideas
5% extra sobre calificacion final

Diagnostico en clase
5 % sobre calificacion final

I1. DESARROLLO:
3.- En plenaria la docente y los estudiantes leeran las reglas y
formas de convivencia y trabajo de las sesiones.

4.- Posteriormente la docente pedira que lean y contesten el
examen diagndstico del primer parcial con el fin de conocer los
conocimientos previos con los que cuentan los alumnos y recuperar
aquellos adquiridos en Economia 1.

5.- La docente mostrara y explicara la forma de trabajo en la
asignatura, especificaciones generales en la entrega de trabajos y
mencionara la ponderacion previa de la evaluacion.

Libreta

Presentacion de la docente
Pizarron

Rotafolio

Material proporcionado por la
docente.

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Diagnostico en clase presencial
5 % sobre calificacion final

II1. CIERRE

20 Min. 3. Estrategias postinstruccionales (S)

Descripcion.

6.- La docente retomara las preguntas y respuestas de la evaluacion
diagnoéstica para aclarar dudas y generar nuevo conocimiento en
términos de la asignatura, asi como rescatar el aprendizaje previo
de Economia I.

Libreta

Presentacion de la docente
Pizarron

Rotafolio

Material proporcionado por la
docente.

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Diagnéstico en clase presencial o en forms.
5 % sobre calificacion final

Secuencia de actividades segiin la COMPETENCIA

Recursos (Materiales
Didacticos y de informacion)

RUBRICA: Evidencias / Criterios de
Evaluacion (Indicar % de Eval.)

IV. TRABAJO AULICO

Revision de cuaderno forrado, con las indicaciones de trabajo y convivencia
firmadas por el tutor, alumno y sellados por la docente.

Revision de elementos dentro del cuaderno en orden solicitados por la
docente (caratula general, indicaciones de trabajo y convivencia)
Elaboracion de caratula del blogue 1.

Realizacion del examen diagndstico de primer blogue.

Libreta

Presentacion de la docente
Pizarrén

Rotafolio

Material proporcionado por la
docente.

Revision de cuaderno (criterio obligatorio
para ser evaluados este primer parcial).

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Caratula del bloque I
5% sobre calificacion final




Diagnostico en clase presencial
5 % sobre calificacion final

.~ Rutadeaprendizaje (Estrategias didicticas)
PERIODO COMPRENDIDO: 10 AL 14 DE FEB DE 2025 (1RA PARCIAL)

Secuencia de actividades segiin la COMPETENCIA

Recursos (Materiales
Didacticos y de informacion)

RUBRICA: Evidencias / Criterios de
Evaluacion (Indicar % de Eval.)

I. INICIO

10 Min. 1. Estrategias preinstruccionales (S)

Descripcion:

1.- La docente saluda a los alumnos, posteriormente pasa
asistencia y responde sus dudas de la sesion anterior.

2.- La docente comienza la clase presentando el tema Concepto y
principios de Microeconomia.

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarron

Rotafolio

Material impreso

proporcionado por la docente.

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Participacion del alumno
5% extra sobre calificacion final

Validacion de asistencia junto con el apunte
entregado en tiempo y forma.
5 % sobre calificacion final

I1I. DESARROLLO:

3.- La docente continua la explicacion de los siguientes temas:
o Definicion de microeconomia

Escasez y eleccion

Preguntas econdmicas

Costo o coste de oportunidad

Tipos de bienes y su clasificacion

Tipos de servicios y sus caracteristicas

4.- La docente conforme va explicando se van resolviendo dudas
que los alumnos exponen.

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarron

Rotafolio

Material impreso

proporcionado por la docente.

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Participacion del alumno
5% extra sobre calificacion final

Validacién de asistencia junto con el apunte
entregado en tiempo y forma.
5 % sobre calificacion final

III. CIERRE

20 Min. 3. Estrategias postinstruccionales (S)

Descripcion.

5.- La docente concluye el tema, resuelve dudas y explica las
indicaciones para las actividades a realizar en aula y de tarea.

6.- La docente pasa asistencia de cierre y concluye la clase.

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarréon

Rotafolio

Material impreso

proporcionado por la docente.

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Participacion del alumno
5% extra sobre calificacion final

Validacion de asistencia junto con el apunte
entregado en tiempo y forma.
5 % sobre calificacidn final

NUMERO DE HORAS: 12




Secuencia de actividades segiin la COMPETENCIA

Recursos (Materiales
Didacticos y de informacion)

RUBRICA: Evidencias / Criterios de
Evaluacion (Indicar % de Eval.)

IV. TRABAJO AULICO

Después de leer Conceptos y principios de Microeconomia identificar y
subrayar con marcatextos las ideas principales y las ideas secundarias, para
posteriormente realizar la sopa de letras correspondiente.

Realizar un glosario con minimo 12 conceptos y que tenga la estructura
siguiente:

En la primera columna anota el nombre del concepto.

En la segunda la definicion del concepto agregando la aportacién del
estudiante (lo que él entendid).

Costo de oportunidad:

Los alumnos visualizan el video Costo de oportunidad ¢ Cudnto estas dejando
de ganar? https://youtu.be/rO2bicBO7KY Y resuelven la actividad solicitada
por la docente.

Tipos de bienes: Los alumnos leen la lectura de tipos de bienes y contestan
las preguntas que se solicitan en el ejercicio.

.~ Rutadeaprendizaje (Estrategias didcticas)
PERIODO COMPRENDIDO: 17 AL 21 DE FEB DE 2025 (1RA PARCIAL)

Secuencia de actividades segin la COMPETENCIA

Libreta

Presentacion de la docente
Pizarron

Rotafolio

Material proporcionado por la
docente.

Recursos (Materiales
Didacticos y de informacion)

Resumen de ideas principales y secundarias
de la lectura Conceptos y principios de
Microeconomia.

5 % sobre calificacion final

Sopa de letras
5 % sobre calificacion final

Actividad costos de oportunidad
5 % sobre calificacion final

Lectura y mapas tipos de bienes
5 % sobre calificacion final

RUBRICA: Evidencias / Criterios de
Evaluacion (Indicar % de Eval.)

I. INICIO

10 Min. 1. Estrategias preinstruccionales (S)

Descripcion:

1.- La docente saluda a los alumnos, posteriormente pasa
asistencia y responde sus dudas de la sesion anterior.

2.- La docente comienza la clase presentando el tema La oferta y
los productores de bienes y servicios y solicitando a los estudiantes
que contesten las preguntas detonadoras.

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarron

Rotafolio

Material impreso

proporcionado por la docente.

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Participacion del alumno
5% extra sobre calificacion final

Validacion de asistencia junto con el apunte
entregado en tiempo y forma.
5 % sobre calificacion final



https://youtu.be/rO2bic8O7KY

II. DESARROLLO:

3.- La docente continua la explicacion de los siguientes temas:
e Teoria del productor

Concepto de empresa

Concepto y clasificacion de costos

Concepto de produccion

Productos e insumos

4.- La docente conforme va explicando se van resolviendo dudas
que los alumnos exponen y se va ejemplificando con ayuda de los
estudiantes.

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarron

Rotafolio

Material impreso

proporcionado por la docente.

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Participacion del alumno
5% extra sobre calificacion final

Validacién de asistencia junto con el apunte
entregado en tiempo y forma.
5 % sobre calificacion final

II1. CIERRE

20 Min. 3. Estrategias postinstruccionales (S)

Descripcion.

5.- La docente concluye el tema, resuelve dudas y explica las
indicaciones para las actividades a realizar en aula y de tarea.

6.- La docente pasa asistencia de cierre y concluye la clase.

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarron

Rotafolio

Material impreso

proporcionado por la docente.

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Participacion del alumno
5% extra sobre calificacion final

Validacion de asistencia junto con el apunte
entregado en tiempo y forma.
5 % sobre calificacion final

NUMERO

DE HORAS: 12

Secuencia de actividades segiin la COMPETENCIA

Recursos (Materiales
Didacticos y de informacion)

RUBRICA: Evidencias / Criterios de
Evaluacion (Indicar % de Eval.)

IV. TRABAJO AULICO

Para teoria del productor y concepto de empresa: Los alumnos, seleccionaran
una empresa, que, en su opinion, produce bienes o presta servicios que
resulten imprescindibles para la localidad en que viven, y realizaran una
investigacion, en linea o de campo, para averiguar sus principales
caracteristicas considerando los siguientes elementos:

1. Tamafio

2. Actividad que realiza

3. Ubicacién o area geografica que atiende.

4. Sector econdmico en que participa.

5. Régimen de propiedad.

6. Caracteristicas de su organizacion.

Para el tema de costos, la docente les compartird material con ejercicios para
resolver y reforzar el tema. Los alumnos deben entregarlos y participar en la
resolucién grupal de los ejemplos.

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarrén

Rotafolio

Material impreso proporcionado
por la docente.

Investigacion sobre clasificacion de empresas
entregada en tiempo y forma.
10 % sobre la clasificacion final

Ejercicios de costos (2 o 3 por parcial)
10 % sobre la clasificacion final




PERIODO COMPRENDIDO: 24 AL 28 DE FEB DE 2025 (1RA PARCIAL)

Secuencia de actividades segiin la COMPETENCIA

Recursos (Materiales
Didacticos y de informacion)

RUBRICA: Evidencias / Criterios de
Evaluacion (Indicar % de Eval.)

I. INICIO

10 Min. 1. Estrategias preinstruccionales (S)

Descripcion:

1.- La docente saluda a los alumnos, posteriormente pasa
asistencia y responde sus dudas de la sesion anterior.

2.- La docente comienza la clase presentando el tema La demanda
y los consumidores de bienes y servicios.

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarron

Rotafolio

Material impreso

proporcionado por la docente.

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Participacion del alumno
5% extra sobre calificacion final

Validacion de asistencia junto con el apunte
entregado en tiempo y forma.
5 % sobre calificacion final

II. DESARROLLO:

3.- La docente continua la explicacion de los siguientes temas:
e Teoria del consumidor

Concepto de utilidad

Concepto de preferencia

El conjunto de consumo

Analisis y estudio de mercado

4.- La docente conforme va explicando se van resolviendo dudas
que los alumnos exponen y se va ejemplificando con ayuda de los
estudiantes.

Libreta

Laminas o presentacién de la
docente

Pizarréon

Rotafolio

Material impreso

proporcionado por la docente.

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Participacion del alumno
5% extra sobre calificacion final

Validacion de asistencia junto con el apunte
entregado en tiempo y forma.
5 % sobre calificacion final

III. CIERRE

20 Min. 3. Estrategias postinstruccionales (S)

Descripcion.

5.- La docente concluye el tema, resuelve dudas y explica las
indicaciones para las actividades a realizar en aula y de tarea.

6.- La docente pasa asistencia de cierre y concluye la clase.

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarron

Rotafolio

Material impreso
proporcionado por la docente.

Asistencia puntual y permanencia en clase.
5 % sobre la clasificacion final

Participacion del alumno
5% extra sobre calificacion final

Validacion de asistencia junto con el apunte
entregado en tiempo y forma.
5 % sobre calificacion final

NUMERO

DE HORAS: 12

Secuencia de actividades segiin la COMPETENCIA

Recursos (Materiales
Didacticos y de informacion)

RUBRICA: Evidencias / Criterios de
Evaluacion (Indicar % de Eval.)




IV. TRABAJO AULICO
Para el tema de teoria del consumidor y concepto de utilidad y preferencia,
el alumno contestara el ejercicio denominado clasificacion del consumidor.

Para reforzar la habilidad lectora, el alumno debe leer las lecturas
proporcionadas por la docente y contestar los cuestionario que se presenten.

Secuencia de actividades segin la COMPETENCIA

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarron

Rotafolio

Material impreso proporcionado

Recursos (Materiales
Didacticos y de informacion)

Ejercicio sobre el perfil del consumidor
2 % a 5 % sobre calificacion final

Lecturas proporcionada por la docente
10 % a 15 % sobre calificacion final

. |porladocente. |

.~ Rutadeaprendizaje (Estrategias didacticas)
PERIODO COMPRENDIDO: 03 AL 07 DE MARZO DE 2025 (1RA EVALUACION PARCIAL

RUBRICA: Evidencias / Criterios de
Evaluacion (Indicar % de Eval.)

I. INICIO

10 Min. 1. Estrategias preinstruccionales (S)

Descripcion:

1.- La docente saludara a los alumnos y preguntara si no tienen
dudas acerca de los temas vistos durante el parcial, en caso de
existir dudas las resolvera, si no existieran dara por concluido el
trabajo continuo.

2.- Se realizara el pase de asistencia y la docente presentara el
tema “las instrucciones y reglas para la aplicacion del examen”.
3.- También presentara, a forma de recordatorio, la ponderacion
correspondientes a esta primer evaluacion parcial.

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarron

Lista de actividades y
evaluacion continua.
Examen primer parcial

Evaluacion parcial de 100 a 110 puntos.
e Examen parcial
e Trabajo y actividades continuas en
aula y de tarea.
e Puntuacién extra

II. DESARROLLO:

4.- La docente revisa el desempeiio de cada alumno previo a la
semana de evaluacion, en caso de ser viable por cuestion medica o
situaciones personales se les indicara a los alumnos que presenten
los trabajos faltantes (con menor valoraciéon) para no reprobar el
parcial.

5.- Se inicia la realizacion del examen, solicitara a los alumnos que
lean y contesten lo mas acertado posible.

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarron

Lista de actividades y
evaluacion continua.
Examen primer parcial

Evaluacién parcial de 100 a 110 puntos.
e Examen parcial
e Trabajo y actividades continuas en
aula y de tarea.
e Puntuacién extra

II1. CIERRE

20 Min. 3. Estrategias postinstruccionales (S)

Descripcion.

6.- El alumno terminara el examen y la docente hara un registro
como asistencia para corroborar que el examen haya sido
entregado.

7.- La docente entrega calificaciones del examen y del primer
parcial.

8.- Si hay dudas la docente corrobora con los alumnos, en caso
contrario solicita la firma en la lista de actividades e la docente y en

Libreta

Laminas o presentacion de la
docente

Pizarron

Lista de actividades y
evaluacion continua.
Examen primer parcial

Evaluacién parcial de 100 a 110 puntos.
e Examen parcial
e Trabajo y actividades continuas en
aula y de tarea.
e Puntuacién extra




el cuadro F1, posteriormente da por concluido el primer parcial.

NUMERO DE HORAS: 12

Secuencia de actividades segiin la COMPETENCIA Recursos (Materiales RUBRICA: Evidencias / Criterios de
Didacticos y de informacion) Evaluacion (Indicar % de Eval.)

IV. TRABAJO AULICO Libreta

Presentacion de ponderacion a los estudiantes, lo anterior previo a la Pizarron

evaluacién del parcial. Lista de actividades y evaluacién Evaluacion parcial de 100 a 110 puntos.
Aplicacion y resolucion de examen de primer parcial por docente y continua.

alumnos. Examen primer parcial

Evaluacién del primer parcial Lista de actividades de la docente

Resolucion de dudas, firma de calificaciones en lista de la docente y cuadro | Cuadro F1
F1 por los estudiantes.

Elaboracion de libretas con material reciclado para atender el uso adecuado de residuos solidos generados en la escuela.

La calificacion asignada a las actividades es de 1 punto (10%), dentro de la escala evaluativa.

En el caso de la asignatura de Economia II se trabajara en conjunto con las otras actividades para el logro de los objetivos
planteados en a academia de tercer grado.

Trabajo o Producto Final Integrador de la o las Competencias del o los Bloques:

Cada sesidn, 2 o 3 estudiantes elegidos al azar, exponen las noticias de la prensa nacional o internacional que investigaron respecto a los temas econémicos que
vemos en las sesiones.
Valor de esta actividad integradora — 5 puntos.

Bibliografia/Cibergrafia Recomendada

Basica

Astudillo Moya, M. (2012). Fundamentos de Economia, UNAM, Instituto de Investigaciones Econdmicas.
Krugman, P. R., Olney, M. L. YWells, R. (2013). Fundamentos de Economia, Segunda Edicion. Editorial Reverte.
Méndez, J. (1996). Fundamentos de Economia, Segunda Edicién, Editorial McGraw- Hill.

Parkin, M. (2021). Economia 2, Primera Edicion. Editorial Pearson Educacién de México.

Rodriguez Sanchez, A. (2019). Economia 2, Segunda Edicidn, Editorial Patria.




Complementaria

Mochdén Morcillo, F. (2010). Principios de Economia. Cuarta Edicién, Editorial McGraw-Hill.
Parkin, M. (2018). Economia, Décimo segunda Edicién. Editorial Pearson Educacion.
Zorrilla, S. (2018). Cémo aprender economia conceptos basicos. Limusa.

Electrénica

Banxico Educa. Recuperado de: http://educa.banxico.org.mx/economia/economia.html

Economipedia. Recuperado de: https://economipedia.com/

Secretaria de Desarrollo Econdmico del Estado de México. Recuperado de: https://desarrolloeconomico.edomex.gob.mx/

Atentamente: Docente del Grupo(s): MARIANA HERNANDEZ GONZALEZ

Observaciones: Vo. Bo.

e La planeacién estd a sujeta a cambios con previo aviso a la Subdireccion Académica
comunidad estudiantil involucrada.

o Debido a que se trabaja con grupos completos de forma presencial ADRIAN ANDRADE
la comunicacion con los alumnos se maneja Unicamente en las ALMANZA
sesiones presenciales.

Cualquier situacion de aclaracion sobre el desemperio académico Autorizado

o evaluacion final por parcial de cada estudiante se debe realizar
mediante una reunion, con la presencia obligatoria de orientacion
y previa cita.

Cd. Nezahualcoyotl, Estado de México, a 14 de Febrero de 2025.


http://educa.banxico.org.mx/economia/economia.html
https://economipedia.com/
https://desarrolloeconomico.edomex.gob.mx/

ECONOMIA I d :

PONDERACION PREVIA PRIMER PARCIAL 8 8 8

PUNTAJE
ACTIVIDAD EVALUADA PUNTAJE TOTAL | OBTENIDO POR
ESTUDIANTE
PRESENTACION DE CUADERNO EN TIEMPO Y FORMA Obligatorie para poder
(INCLUYE INDICACIONES FIRMADAS Y SELLADAS) seor evaluada (o)
EXAMEN PRIMER PARCIAL (APLICACION
CONDICIONADA AL 70% DE ASISTENCIA) 5 TUNTOS
APUNTES (2) ESTE PARCIAL 5 PUNTOS
CARATULA BLOQUE I. PRINCIPIOS DE
MICROECONOMIA SIS
DIAGNOSTICO BLOQUE 1. PRINCIPIOS DE
MICROECONOMIA S PLMTOS
'°§ NEXOS Al LECTURA Y SOPA DE LETRAS CONCEPTOS Y 10 PUNTOS
ESCALA DE EVALUACION (PREVIA) PRIMER PARCIAL PRINCIPIOS DE MICROECONOMIA
A2. EJERCICIOS COSTO DE OPORTUNIDAD 5 PUNTOS
A3. EJERCICIOS DE CLASIFICACION DE
EMPRESAS K NMIOS
A4. LECTURA Y ESQUEMAS BIENES Y SERVICIOS 5 PUNTOS
AS. EJERCICIOS DE COSTOS 1 5 PUNTOS
A6. HABILIDAD LECTORA PRESTE ATENCION EN EL
SUPER: ASI UTILIZAN LAS MARCAS EL 10 PUNTOS
NEUROMARKETING
A7. EJERCICIOS DE COSTOS 2 10 PUNTOS
AS. HABILIDAD LECTORA CONTABILIDAD
FINANCIERA: EL APRENDIZ DE PANADERO IRANI SEONED-
PUNTO EXTRA (OPCIONAL) CURSO FINANZAS PARA
ymanis 10 PUNTOS
TOTAL 110 PUNTOS

Firma del tutor para su conocimiento



ANEXOS
ELEMENTOS DE EVALUACION
LISTA DE COTEJO DE ENTREGA DE ACTIVIDADES

ACTIVIDAD ENTREGA OBSERVACIONES Y/O RETROALIMENTACION
Asistencia, participacion y SI/NO
entrega de apuntes.
Diagnéstico primer parcial SI/NO
Cpnceptos dg SI/NO
microeconomia
CIaS|f|caC|on_ Qe bienes y SI/NO
servicios
Costo de oportunidad SI/NO
Actividad clasificacion de SI/NO
empresas
Lectura las marcas y el SI/NO
neuromarketing
Lectura contabilidad SI/NO
financiera
Punto extra SI/NO




ANEXOS
ELEMENTOS DE EVALUACION
LISTA DE COTEJO GENERAL DE ENTREGA DE ACTIVIDADES

OBSERVACIONES Y/O

INDICADOR VALOR Sl NO RETROALIMENTACION
Identifica los conceptos basicos sobre microeconomia y sus bases. 1
No hay errores de gramatica, ortografia o puntuacion 1
Informacién correcta y con referencias en formato APA (en caso de ser 1
necesario).
Orden y Limpieza 1
1

Entrega en tiempo y forma




ANEXDSH



. ECONOMIA IT
EXAMEN DIAGNOSTICO PRIMER PARCIAL
ELOQUE L PRINCIFIOS DE MICROECONOMIA

NOMEEE COMPLETO: GRUPO:

Instrucciones: Contesta lo mas correcto posible las siguientes preguntas con boligrafo
o pluma azul.

1.- En la clasificacion de las ciencias, Economia pertenece a las llamadas ciencias...

1.- Oikonomos significa el administrador de una casa.

3.- Economista que escribio La riqueza de las naciones.

4.- Conjunto de mercancias que se ponen a la venta a todos los precios posibles durante
un tiempo determinado.

5.- Son los recursos productives de la economia y estan integradoes por la derra, el
trabajo, el capital, la tecnologia v las habilidades empresariales.

6. Tipo de mercado en el que prevalecen los productos de una sola empresa.

7.- Organizacion cuya finalidad es producir bienes v servicios para lo cual es necesario
contar con los factores de la produccion vy buscar una ganancia.

8.- Principal obra de Carlos Marx.

0.- Actividades que realiza el hombre de manera continua y permanente, para generar
medios que satisfagan sus necesidades.

10.- El principio de la escasez dice: aunque nuesiras necesidades v deseos son ilimitados,
los recursos de que disponemos son limitados, por lo que tener una cantidad mayor de
un bien normalmente significa tener una menor de ofro.



LECTURA CONCEPTOS Y PRINCIPIOS DE MICROECONOMIA*

ECONOMIA 11
ELOQUE L PRINCIPIOS DE MICROBCONOMLA
COMCEPTOS Y PRINCIPIOS DE MICROECONOMEA

CONCEPTOS Y PRINCIPIOS DE MICROECONOMIA
ESCASEZ Y ELECCION

La Ciencia Economica tiene por objeto de estudio el comportamiento humaneo en la satisfaccion de
sus necesidades a través de recursos escasos. Escasez, en términos econdmicos, tiene un significado
de insuficiencia de recursos, es decir existen, pero no alcanza para todos v se debe elegir como asignar
los recursos gue se poseen para satisfacer el mayer nimerc de necesidades ¢ las que son mas

apremiantes. Piensa por un momento, jcudles son fus necesidades mas wrgentes?

Todos los agentes econdmicos tienen recursos escasos. Se comete un grave error al referirse a los
pobres como que son aguellos que tienen recursos escasos; Bill Gates, el hombre mas rico del mundo
también tiene recursos escasos, con la diferencia de que por su nivel de rigueza puede satisfacer mas
necesidades que un pobre; €1, al igual que un pobre, solo dispone de 24 horas al dia v tiene gue decidir
como asignarlas.

Son tres los principales agentes econdémicos: las familias, las empresas v el gobierno. Todos ellos ze
enfrentan a la escasez de recursos ¥ por lo mismo tienen gque elegir como asignarlos. La eleccidn
implica, necesariamente, incurrir en un costo de eportunidad v es por esto por lo que los recursos y
los bienes que con ellos se producen tienen un precio positive. Todos los agentes econdmicos tienen,

ademas del ttempo, una restriccion presupuestal dura o semidura s1 se pueden endendar.

Una familia la podemos definir como aquella organizacion que, con un ingreso dado, adgquiere en el
mercado bienes para producir dentro del hogar los bienes v servicios de uso final con los cuales podra
satisfacer algunas de sus mmltiples necesidades. El ingreso de las familias puede provenir de tres
fuentes: salarios, dividendos v financieros. Dado ese ingreso, el objetivo de la familia es tratar de
maximizar el nivel de bienestar de sus integrantes y por lo mismo, tienen gue elegir qué wsos le van
a dar a ese ingreso, qué bienes v servicios adguirir. En esta decisién, ademas de qué bienes de consume
adquirir, duraderos v no duraderos, también pudiesen entrar decisiones de eleccion sobre cuantos

recursos mmvertir en el capital bumane de los hijos.

Las empresas pueden definirse como aquella organizacion que combina los tres factores primarios de
la produccion (capital, mano de obra y tierra) e insumeos intermedios para, utilizando una determuinada
tecnologia, producir un flujo de bienes. Con esta definicion, una empresa es desde un bolero hasta la
vnidad productiva mas grande del nmndo. El objetivo principal de la empresa es maximizar el
rendimiento sobre el capital invertido, por lo que tiene que decidir qué bienes producir. qué tecnologia

Fuente Calnem, Ramos y Péreg, (2021). Cuademnillo de Economia 1

*Se comparte archivo completo en el siguiente drive

https://drive.gooqgle.com/drive/u/O/folders/1dallbjl4dExWk6yg4crpNsZJpvxshm q
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LECTURA BIENES Y SERVICIOS*

Los bienes libres son ilimitados en cantidad, no siendo propiedad de
nadie, como el aire o el agua. En tanto no son escasos, no son objeto de es-
tudio de la economia. Por otro lado, los bienes econdmicos son escasos
en cantidad con relacion al deseo que hay de ellos y, para su elaboracion,
requieren la participacion del trabajo y de la realizacion de un proceso
productivo; ademas, éstos pueden ser privados o publicos.

ESQUEMA 4

CLASIFICACION DE BIENES POR 5U CARACTER

funcidn
i
Satisfaccion Caracteristicas

de necesidades humanas J'
‘,_//A\\i Necesarios

Bienes libres Bienes econdmicos i
Disponibles

No requieren del trabajo Producidos o extraidos
humano para existir con trabajo humano
Existen en cantidad ilimitada Son escasos
Par su uso

Por el uso que hacen de los bienes los agentes econdmicos, estos se
agrupan en finales e intermedios (vease el esquema 5).

Los bienes finales son aquellos que ya han sufrido las transformaciones
necesarias durante el proceso productivo, adquiriendo las propiedades
para su uso. Estos pueden ser de consumo o de capital.

*Se comparte archivo completo en el siguiente drive
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COSTO DE OPORTUNIDAD *

ECONOMIA Ii
BLOQUE L PRINCIPIOS DE MICORECONOMIA
COSTO O COSTE DE OPORTUNIDAD

EJERCICIO COSTO DE OPORTUNIDAD

Como complemento a lo visto en la sesion, te invito a que mires el video: COSTE DE OPORTUNIDAD explicado
en 2 minutos | CONCEPTOS BASICOS ECONOMIA para que con ello posteriormente resuelvas la actividad
que se solicita.

https://www.youtube.com/watch?v=pplbylmPNJw

COSTEDE OPORTUNIDAD

a2 o

*Se comparte archivo completo en el siguiente drive
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CLASIFICACION DE EMPRESAS*

Empresas
B
—

I couparmR B B =

EEE N
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Emprendedores
Constituyen la base de |la piramide

empresarial. Estan en proceso de
crear o desamollar una empresa a
ﬁ partir de una idea.

Pequefias empresas

Representan el 15 por ciento del
emplec en el pais. Su objetivo es la
produccion, transformacion v
prestacion de servicios.

*Se comparte archivo completo en el siguiente drive

La Secretaria de Economia promueve e impulsa la cultura y
el desarrollo empresarial para la creacion de mas v mejores
emprendedores, los cuales ocupan el primer nivel dentro de
la piramide empresarial.

Para los emprendedores, el desarrollo y consolidacion son
los ejes fundamentales para el desamollo del pais. Estos
utilizan el disefio, fomento y promocion de programas y
herramientas para crear, consolidar y desarmollar a las
pequefias y medianas empresas gue en suma representan
el 99 por ciento de los negocios gue existen en el pais, y
ademas generan cerca del 80 por ciento de los empleos.

Otro importante sector lo son las grandes empresas
nacionales cuyo uno por ciento de presancia en el pais,
produce el 6% por ciento del Producto Intemo Bruto (PIB).

Microempresas

Son un motor de crecimiento en la
dAEEAh economia nacional, ocupan en 95

por ciento del total de las

empresas.

Medianas empresas

Son unidades econdmicas con la
M oportunidad de desarmmollar

competitividad v mejorar las

habilidades empresariales.

https://drive.gooqgle.com/drive/u/O/folders/1daLlbjl4dExWk6yg4crpNsZJpvxshm q
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TEORIA DEL CONSUMIDOR*

EL CONSUMIDOR

2.1. Las preferencilas del consumidor

El consumidor que analizaremos es una persona tipica, la cual no dispone
de suficiente dinero ni de tiempo como para consumir todas las mercancias
que quisiera.

Examinaremos la manera en que toma decisiones racionales cuando se
enfrenta a la escasez, teniendo en cuenta sus preferencias.Para simplificar su-
ponemos que existen solo dos bienes, carne y verdura, de manera que nuestro
problema es representar las preferencias de un consumidor en relacion con
estos dos bienes.

2.1.1. Las preferencias

En primera instancia, suponemos que el consumidor puede ordenar sus
preferencias, esto es, puede identificar que combinacion (o canasta) de carne
y verdura prefiere. La teoria economica de |a eleccion realiza supuestos que
pueden parecer simplificadores, pero son Utiles para asegurarnos un compor-
tamiento racional que permita predecir la conducta del consumidor vy, asi,
poder representar sus preferencias. Los supuestos sobre las preferencias del
consumidor son los siguientes:

il Completitud, ante dos canastas de bienes el consumidor puede identifi-
car cudl prefiere o si le son indiferentes; la ordenacion de las preferencias es
completa.

if) Transitividad, dadas tres canastas, A, By C, si el consumidor prefiere la
AalaBylaBalacC, entonces preferira la A a la C. Imaginemos el caso
contrario, en que prefiera la canasta C a la A. Partiendo del supuesto que el
consumidor accede a la canasta C, estara dispuesto a dar dinero para cam-
biar por la B, porque preferia la B a la C y a dar mas dinero para cambiar por
la A, porque preferia la A a la B, y a dar mas dinero para cambiar por la C. Por
tanto, el consumidor ha gastado mucho para quedarse como al principio,
con la canasta C.

i) Insaciabilidad, si algo es bueno entonces, cuanto mas mejor. Quizas
esta propiedad no resulte muy convincente, de hecho muchos consumidores
pueden preferir un concierto a la semana del «La Vela Puercas, perono es claro
que les resulte mejor cien conciertos a la semana. De hecho saciarse de con-
ciertos del «La Vela Puerca» no tiene nada de irracional. Sin embargo, en la
medida que hablemos de bienes es posible suponer que nuestro consumidor
tipico podra guardar los bienes y utilizarlos en el futuro. En ese sentido, la
posesion de una mayor cantidad siempre es mejor.

*Se comparte archivo completo en el siguiente drive
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COSTOS Y TEORIA DEL PRODUCTOR*

sabe que 51 se emplease como electricista, que era su pro-
fesion, ganaria 2.000 eures al mes.

Para calcular los costes totales en los que meurre la
empresa empecemos por los costes explicitos, esto es, las
materias primas y los sueldos que paga mensualmente
son de 10.000 euros. Por tanto, estos son los costes con-
tables:

Costes contables = Costes explicitos = 10,000

Estos no son, sin embargo todos los costes en los que
mcurre. La empresa no paga por utilizar el local, pero
esta remmeiando a los 5.000 euros que podria obtener
por alguilar ] lacal. 1o que supone un coste de oporhuni-
dad Ademss, el empresario estid renunciande a 2.000
eurcs al mes por frabajar en su propia empresa en lugar
de trabajar como electricista. Por tante los coste implici-
tos en los que mensualmente mcurre por dedicarse a
fabricar helado serian los siguientes:

Costes implicitos = 5,000 + 2.000 =7.000

El coste de oportunidad en que ] empresano incu-
e por dedicarse a producir helado, esto es, el coste eco-
nomico serd la suma de los costes explicitos y los costes

implicitos:

Coste econdmico = Costes explicitos +
+ Costes implicitos = 10,000+ 7.000 = 17.000

Este coste economico meluye tanto los costes expli-
citos como los costes implicitos. valorando los factores
productives por el criterie del coste de oporfunidad. Y
sera el concepto gque utilizaremos al analizar los costes
de produccidn en el resto del capitulo.

El coste econdmico considera el coste de oportumdad de
todos los recursos utilizados, esto es, lo que todos los
recursos podran obtener en su mejor use altemativo.

4731 Los costes & corfo plazo

Existen distintos tipos de costes dependiende del plazo
en el que se tomen las decisiones. De hecho el corto y &l
largo plazo se refieren a la perspectiva temporal en que
se extienden los planes de la empresa y guardan relacion
con la posibilidad de modificar los factores fijos v redu-
cir los costes de produceidn.

Aai mar siammla laz inetalarionmaz dandea za nhira 1a

*Se comparte archivo completo en el siguiente drive

to plazo de tiempo a las fluctuaciones de la produccion y
que ademas requiersn un mantenimiento. Los costes que
generan los factores fijos v que no dependen del volu-
men de produccion se denominan costes fijos. De hecho,
las instalaciones imiciales de cualguier fabrica se realizan
en base al volumen de actividad que se espera alcanzar
en afios futuros y es logico que al principio parte de las
instalaciones de este inmovilizado permanezcan desocu-
padas; sin embargo, originan determinados costes: man-
tenimiento, amortizacion, etcétera, que no dependen del
volumen de produceién v que forman parte de los costes
fijos.

Por otro lado, los costes que varian con el nivel de
produccion y estin asociados a los factores vamables,
son los costes variables. Estos costes estin asociados a
factores wvanables como la mano de obra y las materias
primas. El coste total es 1a suma de los costes fijos y los
costes vaniables.

* Los costes fijos (CF) son los costes de los factores
fijos de la empresa y, por tanto, a corto plazo son
mdependientes del mivel de produceidn.

* Los costes variables (CT) dependen de la cantidad
empleada de los factores variables y, por tanto, del
nivel de produccion.

* Los costes totales (CT) son ignales a los costes fijos
mas los costes vaniables y representan el menor gasto
necesaric para producir cada nivel de ougai.

CT=CF+CTV

Los costes marginales y los costes medios

A partir del coste total se obfienen el coste marginal
(CM). El coste marginal mide la variacién que se pro-
duce en el coste total cuando la cantidad producida se
Incrementa en una unidad.

Analiticamente el coste marginal se expresa como sigue:

A4CT
dg

CM =

El coste marginal (CM) es el coste adicional

o extra ligado a la produccidon de una unidad
adicional del oufpur. La curva de CM tiene un tramo
decreciente, aleanza un mimme y posteriormente
tiene un trame creciente.
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